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Disenar y ejecutar estrategias comerciales efectivas para
captar y fidelizar clientes en el sector logistico.

OBJETIVOS

Capacidad para aumentar la cartera de clientes y disenar
ofertas altamente competitivas y rentables.
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PROGRAMA
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Analisis del mercado de transporte y la competencia.

Definicion del target y segmentacion de clientes.

Diseno del pipeline de ventas y las etapas clave.

Técnicas de negociacion y cierre de contratos de

servicios.

Uso de CRM y herramientas digitales en la gestion

comercial.



D2. Violeta Boluda
Especialista en formacion en Logistica y Transporte.

P R O F E S O R A D O Perito Judicial en compra, produccion, logistica y tacografo

digital.
Comisario de Averias.
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DOCUMENTACION Y
CRITERIOS DE
EVALUACION

Se entregara a los alumnos toda la documentacion relacionada con los temas que se expongan,

asi como el diploma correspondiente.

Antes de que comience el curso el alumno recibira por correo electronico el enlace para acceder
a la plataforma de formacion donde tendra disponible el acceso a las videoconferencias y

documentacion.
Sera obligatorio para aprobar el curso, asistir al 75% de las clases.

Sera obligatorio tener la camara activada durante toda la clase para que contabilice como

asistencia.
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PRECIOS

650,00€ 30 h 700,00€
Asociados IS No asociados

= Con lainscripcion del segundo y sucesivos empleados se hara un 10% de descuento sobre éstos.

= El pago debe realizarse antes del inicio del curso. La plaza no estara garantizada mientras no se efectue
el pago.
El curso puede ser BONIFICADO, con cargo a las cuotas de la Seguridad Social (Fundacion Estatal
para la Formacion en el Empleo FUNDAE). La Asociacion tiene un Convenio firmado con la Consultora
TRAMITTA. Las empresas interesadas en bonificar el curso con dicha consultora, pueden contactar
directamente al email: info@tramitta.com o al teléfono 910.059.310 y notificar la bonificacion a ATEIA

antes del inicio del mismo.




INSCRIPCIONES

Para matricularte en esta formacion remite a ATEIA-
OLTRA (formacion@ateia-madrid.com) lo siguiente:

= Documento informativo sobre proteccion de
datos y Boletin de inscripcion.

= Copia del justificante de la transferencia.

iTE ESPERAMOS!
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